
Op een creatieve en AI-first manier
jouw doelgroep bereiken in 2026!

Content NeXt Business Festival
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Even voorstellen 👋🏻
Aangenaam!



Mede-eigenaar LeadLogic, Buro Aangenaam & LeadBot



Groei realiseren voor organisaties door de inzet van slimme online marketing

Het neerzetten van een sterk werkgeversmerk (Employer Brand) om vanuit die
basis  gerichte vacature marketing in te zetten.

Een (AI) chatbot gericht op zowel lead generatie als klantenservice. 



Hier neem ik jullie in mee
Even voorstellen ✅

Hoe je op een creatieve en gerichte manier je doelgroep kan bereiken in 2026.
Een B2B-aanpak 
Een B2C-aanpak 
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Ruimte voor vragen03



Een B2B aanpak 🤝
Zeer gericht een zakelijke doelgroep bereiken.



Behoefte: we willen gericht
bedrijven in Amersfoort bereiken.



Aanpak: een creatieve Account
Based Marketing campagne.



Wat is Account Based Marketing?
Iemand in de zaal? Steek gerust je hand op 🤚🏻



Account Based Marketing
Account Based Marketing (ABM) is een B2B-marketingstrategie waarbij je niet random
op leads jaagt, maar gericht focust op een geselecteerde lijst van bedrijven (accounts).

Samengevat: 

Je selecteert welke bedrijven je wilt als klant

Je stemt je marketing én sales volledig af op die specifieke accounts

Content, campagnes en outreach zijn hyperpersoonlijk 

In plaats van ‘we richten ons op MKB-bedrijven’
tussen Zwolle en Utrecht’ zeg je: 

‘ Deze 50 specifieke bedrijven uit Amersfoort
willen we binnen 4 maanden allemaal
hyperpersoonlijk benaderd hebben’

Op de koffie bij de target bedrijven ☕️

De persoonlijke connectie maken 

Duurzame relatie opbouwen

‘Mensen kopen bij mensen die ze kennen’

Doel:



Onze ABM aanpak
De LeadLogic Marketing Hulplijn 📞



Leadlijst 

Creatief campagne concept 

Offline marketing > Direct mailing (DM)

Landingspagina + gerichte online marketing campagne  

Telefonische opvolging

Campagne onderdelen
🎯

💡

📞

🧑🏻‍💻

☕️



Leadlijst



Fysieke DM



Campagne landingspagina



Bedrijfsherkenning op landingspagina

https://portal.leadinfo.com/inbox/last_year


LinkedIn advertenties

Collega’s aan het woord Collega’s aan het woord Klanten aan het woord Klanten aan het woord



LinkedIn Ads Fysieke DM

De ABM funnel samengevat

Content NeXt

Landingspagina



LinkedIn Ads Fysieke DM

De ABM funnel samengevat

Content NeXt

LandingspaginaKennismaking ☕️

Gros van de bezoekers verlaat website



LinkedIn Ads Fysieke DM

De ABM funnel samengevat

Content NeXt

LandingspaginaKennismaking ☕️

Remarketing

Bedrijfsherkenning

Sales opvolging

Bezoekers opvangen en

heractiveren

Gros van de bezoekers verlaat website



LinkedIn Ads Fysieke DM

De ABM funnel samengevat

Content NeXt

LandingspaginaKennismaking ☕️

RemarketingLinkedIn connectie

Bedrijfsherkenning

E-mail marketing

Sales opvolging

Gros van de bezoekers verlaat website

Bezoekers opvangen en

heractiveren



De resultaten
De LeadLogic Marketing Hulplijn 📞



80 bedrijven op de targetlist

78 oranje telefoons bezorgd 

200 klikken vanuit de LinkedIn campagne

15 kennismakingsgesprekken     

2 nieuwe structurele opdrachtgevers             

Dat is een scoringspercentage van 19% op het aantal
kennismakingsgesprekken, waarvan vervolgens 13% converteerde
naar klant.

Resultaten
🎯

🚚

💻

☕️

✅



Een B2C aanpak 🎯
AI-first de doelgroep van een Automotive bedrijf bereiken.



Behoefte: we willen onze duurdere
modellen d.m.v. video promoten 🚗



Aanpak: gerichte video ads
op het juiste segment 📹



Video ontwikkeling voor hoog segment auto’s

Meta Ads campagne (Facebook & Instagram)

AutoTrack / Autoscout plaatsingen 

Productpagina / landingspagina per auto

LeadBot AI chat voor laagdrempelig contact

Campagne onderdelen

📹

🎯

🚗

🧑🏻‍💻

💬



Video Porsche Cayenne ➡️





Probleem: video is kostbaar
en het budget is beperkt 💶



Een video als deze kost al snel
tussen de € 2.500,- en € 5.000,- 💰 



Daar gaat je marketingbudget 💸



Maar wat als ik je vertel dat
deze video volledig AI is? 🤖



AI video ontwikkeling

Google Gemini Google VEO / Flow CapCut

EditenStory-board Video

Google Nano Banana

Afbeeldingen

Script

Setting / prompt





Meta Ads advertenties

Instagram tijdlijn Ad Instagram story ad Facebook ad Facebook ad



Productpagina met LeadBot AI



Oplossing: schaalbaar en
razendsnel video ontwikkelen



Dezelfde Porsche, een andere
setting én een andere bestuurder 😉





De resultaten
Schaalbaar resultaat.



2.500 ,- tot 5.000,- besparing per video

Video die multi inzetbaar is

Flow voor het schaalbaar ontwikkelen van video materiaal 

Een verkochte Porsche Cayenne 

            

Resultaten
💰

📹

✅

⚡️



Vragen 🔥



Hoe zorg je ervoor dat je bedrijf
toekomst bestendig is en blijft?
Ingezonden door Jeroen de Vlieger | Van den IJssel Bedrijfskleding



Hoe AI-first ben jij?
Doe de test en ontvang direct gratis jouw groeikansen 🚀



Lammert Heek

Eigenaar & Digital Marketing Specialist

lammert.heek@leadlogic.nl

Lammert Heek

Eigenaar & Digital Marketing Specialist
lammert.heek@leadlogic.nllammert.heek@leadlogic.nl

Dank voor de aandacht! 🙏🏻

Stan Gerritsen

Lammert HeekLammert Heek
Eigenaar & Digital Marketing SpecialistEigenaar & Digital Marketing Specialist
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